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Raport privind

 cauzele şi împrejurările 

care au determinat starea de insolvenţă a 

S.C. METIS LOGISTIC S.R.L. 


1. Date generale.


SC METIS LOGISTIC SRL, a fost înfiinţată în anul 2009, atribuindu-se codul unic de înregistrare 26244904 şi numărul de ordine în registrul comerţului J05/1487/2009 cu sediul social în Municipiul Oradea, str.Nufărului nr.78, parter, bloc AN78 și un punct de lucru în Oradea, str. Seleușului nr.40, et.1.


Capitalul social este de  200.00 lei.


Obiectul principal de activitate este “Alte activități anexe transporturilor”, cod CAEN 5229.


În ceea ce priveşte structura acţionariatului, societatea a avut doi acţionari, pe d-l Mulcuța Ioan deţinând 95% din capitalul social (decedat în prima parte a anului 2011) și pe d-l Nastea Miky detinand 5% din capital. Activitatea curenta a societăţii este condusă de Global Money Recovery IPURL, lichidator judiciar, Av. Țiril Horia Cristian, din momentul deschiderii procedurii simplificate de insolvență.


2. Istoric societate


SC METIS LOGISTIC SRL a fost înființată în anul 2009 pe teritoriul Romaniei și aparține grupului de firme Metis, un grup de firme înființat în 2006, în colaborare cu societate  romano-italiană care cuprinde o rețea de colaboratori de peste 100 de case de expeditii, dispuse în peste 20 de țări, terminale și centre de distribuție, amplasate în toată Europa.


Intenția conducerii debitoarei a fost ca societatea să ofere o gamă variată de servicii, de la transporturi interne și internaționale, până la proiecte de logistică și distribuție, precum și consultanță la un nivel profesionist. În acest sens, au fost închiriate spații pentu depozitare în Oradea, Caransebeș și Urvind (șos. Națională E600). 


În urma organizării activității, în 2010 s-a atins un vârf al veniturilor  înregistrate, după care anul 2011 a fost unul de regres, marcat fiind și de decesul principalului asociat, care  a avut și funcția de administrator al firmei. Acest fapt a determinat practic încetarea aproape imediată a activității producătoare de venituri pentru debitoare și imposibilitatea de a-și onora obligațiile curente către furnizori și bugetul statului. În lipsa unui administrator care să se ocupe  de coordonarea și organizarea activității, datoriile către furnizori și bugetul de stat au rămas neachitate și s-au acumulat, astfel că practic societatea a intrat în insolvență. 


3. Analiza economico-financiară 


Lichidatorul judiciar a realizat analiza economico-financiară a debitoarei pornind de la raportările financiar-contabile întocmite de aceasta, depuse la instituţiile de stat abilitate de lege şi situaţiile contabile solicitate de lichidatorul judiciar în condiţiile legii 85/2006. Facem mențiunea că predarea documentelor financiar-contabile către lichidatorului judiciar a fost parțială, moștenitorul desemnat deținând doar o parte a documentelor firmei, parte pe care a prezentat-o la cererea lichidatorului.


Analiza s-a efectuat pentru perioada cuprinsă între 2009 și 2011 urmărind atât evoluţia veniturilor şi cheltuielilor firmei, cât şi a elementelor patrimoniale ale acesteia.

Analiza veniturilor şi cheltuielilor 


Valorile şi tipurile cheltuielilor şi veniturilor debitoarei pe parcursul perioadei urmărite, sunt surprinse în tabelul de mai jos:

	Denumire indicatori
	31/12/2009
	  31/12/2010
	31/12/2011

	Cifra de afaceri netă
	15554
	965314
	89065

	Producţia vândută
	15554
	965314
	89065

	Alte venituri din exploatare
	0
	0
	120

	Total venituri din exploatare
	15554
	965314
	89185

	Cheltuieli cu materiile prime şi materialele consumabile
	443
	2210
	142

	Alte cheltuieli materiale
	0
	2179
	0

	Cheltuieli cu personalul
	418
	13819
	10213

	Cheltuieli cu amortizarea  imobilizărilor corporale şi necorporale
	0
	484
	0

	Cheltuieli cu prestaţiile externe
	16263
	901769
	75134

	Cheltuieli cu impozite şi taxe
	2
	101
	0

	Cheltuieli cu despăgubiri, donații și active cedate
	0
	3794
	318

	Alte cheltuieli de exploatare
	0
	0
	318

	Total cheltuieli din exploatare
	17126
	925096
	864222

	Rezultatul din exploatare
	-1572
	40647
	2743

	Venituri financiare
	0
	2133
	1369

	Cheltuieli financiare
	0
	1986
	879

	Rezultatul financiar
	0
	147
	490

	Rezultatul curent al exerciţiului
	-1572
	40794
	3233

	Venituri totale
	15554
	967876
	90554

	Cheltuieli totale
	17126
	927082
	87321

	Profitul sau pierderea brută
	-1572
	40794
	3233

	Impozitul pe profit
	0
	10754
	818

	Alte impozite neînregistrate  mai sus
	0
	0
	0

	Rezultatul net al exerciţiului
	-1572
	30040
	2415



Veniturile de exploatare ale firmei, aşa cum rezultă şi din valorile indicatorilor prezentaţi mai sus, sunt constituite în proporţie de peste 99% din venituri obţinute ca urmare a seviciilor prestate, în expediții internaționale și logistică, restul de 1% fiind reprezentat de alte venituri de exploatare. 


Totodată, având în vedere că societatea și-a început activitatea la sfârșitul anului 2009, tendinţa generală a cifrei de afaceri este în creștere, în special în al doilea an, când societatea înregistrează cele mai mari venituri.


Pe lângă veniturile de exploatare, societatea a înregistrat, în proporții mult mai mici însăși fără influență semnificativă asupra veniturilor totale, și venituri financiare, pe baza diferențelor de curs valutar. 


Referitor la cheltuielile angajate de debitoare în anii urmăriţi, acestea sunt reprezentate atât de cheltuieli de exploatare (în proporţie covârşitoare de peste 99.78% din cheltuielile totale), cât şi cele financiare, generate de diferenţele de curs valutar.  


În cadrul cheltuielilor de exploatare se disting cele privind prestaţiile externe cu ponderi  între 95%, 97% și 12%, urmate de cele privind salariile cu o pondere de 0.24%, 0.14% și respectiv 1.12% din cheltuielile de exploatare. Sunt prezente de asemenea, dar în procente mici, cheltuieli cu materiile prime şi materialele consumabile, cu alte impozite şi taxe, cu energia şi apa, materialele, despăgubiri, donații și active cedate.


În ceea ce privește rezultatul financiar, în primul an se înregistrează pierdere, motivul fiind începerea activității la sfârșitul anului, urmează anul 2010, cel mai bun din punct de vedere al profitului. În ultimul an analizat, deși societatea a obținut profit, acest fapt nu este relevant pentru evoluția societății, dată fiind încetarea bruscă a activității.

Analiza elementelor de patrimoniu


Aceasta este realizată pornind de la valorile indicatorilor preluate din raportările anuale şi din balanţe şi prezentate în tabelul de mai jos:

	Denumire indicatori
	31/12/2009
	     31/12/2010
	31/12/2011

	Total active imobilizate, din care
	484
	0
	0

	-imobilizări necorporale
	484
	0
	0

	- imobilizări corporale
	0
	0
	0

	- imobilizări financiare
	0
	0
	0

	Total active circulante, din care
	19177
	355981
	192333

	- stocuri
	950
	297
	0

	- creanţe
	18014
	192995
	79210

	- casa şi conturi la bănci
	213
	162689
	113123

	- cheltuieli înregistrate în avans
	0
	0
	0

	TOTAL ACTIV
	19661
	355981
	192333

	Total capitaluri proprii
	-1372
	28668
	31401

	Total datorii, din care
	21033
	327313
	160932

	- datorii pe termen scurt
	21033
	327313
	160932

	- datorii pe termen lung
	0
	0
	0

	Venituri înregistrate în avans
	0
	0
	0

	Provizioane
	0
	0
	0

	TOTAL PASIV
	19661
	355981
	192333



Activul societăţii este (cu excepția anului 2009) reprezentat numai de active circulante, formate din creanțe, solduri de disponibilități și în mult mai mică măsură, din stocuri.  Ponderile fiecărei componente a activului patrimonial sunt reflectate cu ajutorul indicatorilor de mai jos:

	Denumire indicatori (%)
	31/12/2009
	31/12/2010
	31/12/2011

	Rata activelor imobilizate (active imobilizate/total active)
	2.46
	0.00
	0.00

	Rata stocurilor (stocuri/total active circulante)
	4.95
	0.08
	0.00

	Rata creanţelor (creanţe/total active circulante)
	93.94
	54.21
	41.18

	Rata disponibilităţilor băneşti (disponibilităţi /total active circulante)
	1.11
	45.70
	58.82

	Rata activelor circulante (active circulante/total active)
	97.54
	100.00
	100.00



Activele circulante sunt formate din stocuri, creanţe şi disponibilităţi băneşti. În cadrul lor, principala pondere o au creanţele, urmate de disponibilităţi şi în proporţii reduse, de stocuri. Datorită vânzării materialelor de natura obiectelor de inventar, oscilaţiile valorilor creanţelor influenţează cel mai mult evoluţia activelor circulante, cea mai mare creştere a ratelor fiind înregistrată în 2010, cu o valoare de 93%. În anul 2011 societatea reușește să încaseze de la clienți o mare parte din sumele datorate de aceștia, valoare creanțelor urmând sa se diminiuze în următorul an.


În ceea ce privește datoriile, acestea sunt formate doar din datorii pe termen scurt și sunt compuse în mare parte de datorii la furnizori, datorii salariale și bugetare. 


Evoluţia elementelor de pasiv este subliniată şi de valorile ratelor de structură pasiv, prezentate în tabelul de mai jos:

	Denumire indicatori (%)
	31/12/2009
	31/12/2010
	31/12/2011

	Rata autonomiei financiare globale (capital propriu/total pasiv)
	-6.98
	8.05
	16.33

	Rata de îndatorare globală (total datorii /total pasiv)
	106.98
	91.95
	83.7



Rata autonomiei financiare globale arată capacitatea agentului economic de a susţine din resurse proprii activitatea; sugerează o situaţie favorabilă pentru o firmă dacă valoarea sa e mai mare sau egală de 33% (capitalul propriu să reprezinte 1/3 din pasivul total). În cazul nostru, valorile acestei rate sunt nefavorabile definind necesitatea acută de fonduri a firmei.


Rata de îndatorare globală ne arată limita până la care agentul economic este finanţat din alte resurse decât fondurile proprii. Cu cât valoarea acestei rate este mai mică, cu atât ne sugerează o situaţie mai favorabilă pentru firmă. În cazul debitoarei, putem observa ca aceasta a avut nevoie și de alte fonduri decât cele proprii pentru a-și începe activitatea, și deși rata de îndatorare globală are tendinţa de scădere, procentele prezintă valori ridicate, ceea ce demonstrează dependenţa societăţii de sursele atrase din afară.

Analiza lichidităţii firmei


Pornind de la valorile indicatorilor ce privesc elementele patrimoniale, în vederea analizei lichidităţii debitoarei, s-au calculat în tabelul de mai jos, ratele de lichiditate. 


	Denumire indicatori 
	31/12/2009
	31/12/2010
	31/12/2011

	Rata lichidităţii curente (active circulante/datorii pe termen scurt)
	0.91
	1.09
	1.20

	Rata lichidităţii rapide (creanţe + disponibilităţi/datorii pe termen scurt)
	0.87
	1.09
	1.20

	Rata lichidităţii imediate (disponibilităţi băneşti/datorii pe termen scurt)
	0.01
	0.50
	0.70



Rata lichidităţii curente sau generale se calculează ca raport între activele circulante şi datoriile curente şi reflectă posibilitatea componentelor patrimoniale curente de a se transforma într-un termen scurt în lichidităţi pentru a satisface obligaţiile de plată exigibile. Se apreciază că există o lichiditate curentă favorabilă pentru societate, atunci când valoarea acestei rate este supraunitară. În cazul de faţă, valorile acestui indicator, sunt favorabile în tot intervalului analizat.


Rata lichidităţii rapide exprimă capacitatea întreprinderii de a-şi onora datoriile pe termen scurt din creanţe şi disponibilităţi băneşti. Nivelul asiguratoriu al acestei rate este de 2/3. Ca şi în cazul lichidităţii curente, valorile acestei rate cresc în fiecare an, și astfel se menţin deasupra pragului minim favorabil pe întreaga perioadă.


Rata lichidităţii imediate apreciază măsura în care datoriile exigibile imediate pot fi acoperite pe seama disponibilităţilor băneşti. Nivelul asiguratoriu pentru această rată a capacităţii imediate de plată este 1/3 şi în cazul nostru nu este atins în primul an, dar în ceea ce privește următori doi ani din cei analizaţi, se menţin deasupra pragului minim favorabil,  singurele dificultăţi vor aparea doar în cazul datoriilor pe termen scurt când acestea vor ajunge la scadență și astfel, vor apărea penalitățile. 


În acest caz, pentru ultimul an urmărit, valorile indicatorilor de lichiditate analizate separat de evoluția altor indicatori, nu sunt relevante în reflectarea situației societății, care s-a schimbat complet după decesul asociatului principal.

Analiza riscului de insolvenţă 


Pornind de la tabloul complet al evoluţiei veniturilor şi cheltuielilor firmei, precum şi de la structura patrimoniului pentru anii supuşi observării, se poate face o analiză a riscului de insolvenţă de-a lungul perioadei urmărite.


Pentru detectarea riscului de apariţie a incapacităţii de plată, am utilizat modelul ALTMAN cu 5 variabile. 


Funcţia scor a acestui model se prezintă astfel :

Z=3,3*R1+1*R2+0,6*R3+1,4*R4+1,2*R5

 
R1 = rezultatul curent / activ total,

    
R2 = cifra de afaceri / activ total,

    
R3 = capitalizarea bursieră / împrumuturi,

    
R4 = profitul reinvestit / activ total,

    
R5 = activ circulant / activ total

	Indicator
	Coeficient
	31/12/2009
	    31/12/2010
	30/06/2011

	Rezultatul curent
	
	-1572
	40794
	3233

	Total activ
	
	19661
	355981
	192333

	Raport
	
	-0.08
	0.11
	0.02

	Variabila R1
	3,3
	-0.26
	0.38
	0.06

	Cifra de afaceri
	
	15554
	965314
	89065

	Total activ
	
	19661
	355981
	192333

	Raport
	
	0.79
	2.71
	0.46

	Variabila R2
	1
	0.79
	2.71
	0.46

	Cap.bursieră
	
	-1372
	28668
	31401

	Împrumuturi
	
	21033
	327313
	160932

	Raport
	
	-0.07
	0.09
	0.20

	Variabila R3
	0,6
	-9.04
	0.05
	0.12

	Profitul reinvestit
	
	16356
	32469
	6233

	Activ total
	
	19661
	355981
	192333

	Raport
	
	0.83
	0.09
	0.03

	Variabila R4
	1,4
	1.16
	0.13
	0.05

	Active circulante nete
	
	19177
	355981
	192333

	Activ total
	
	19661
	355981
	192333

	Raport
	
	0.98
	1.00
	1.00

	Variabila R5
	1,2
	1.17
	1.20
	1.20

	VALOAREA SCORULUI "Z"
	
	2.82
	4.47
	1.88

	
	
	stabilă
	stabilă
	precară



Modelul Altman este un model care, după cum se poate observa sintetizează în componenţa sa mai mulţi indicatori, încercând să ofere o situaţie de ansamblu asupra situaţiei societăţii analizate. Cu cât valoarea fiecărei categorii de indicatori este mai ridicată, cu atât creşte valoarea scorului Z şi întreprinderea va fi la adăpost de riscuri financiare. Altman a determinat valorile 1,81 şi 2,675 ca valori critice pentru scorul Z. Mai mult, întreprinderile a căror scor Z calculat este mai mic de 1,81 se încadrează în categoria firmelor cu risc de insolvență. Întreprinderile pentru care valoarea calculată a scorului AL se găseşte în jurul intervalul 1,81 sunt considerate ca fiind firme a căror situaţie financiară este precară şi sunt predispuse insolvenței. 


În cazul nostru, pentru primii doi ani ai intervalului, situaţia se păstrează constant stabilă, însă în 2011 după cum putem observa, se înregistrează o diminuarea semnificativă a valorii scorului Z, datorită creşterii nivelului datoriilor acumulate și practic, a lipsei de activitate generatoare de profit.

 4. Cncluzii privind cauzele şi împrejurările care au determinat starea de insolvenţă a debitoarei SC METIS LOGISTIC SRL


În general în stabilirea cauzelor care au declanșat la un moment dat starea de insolvență a unei societăți, se iau în vedere, pe lângă factorii interni care se referă la modul de organizare a activităţii, deciziile de ordin tactic şi strategic ce pot fi luate la un moment dat, există o serie de factori externi, precum tendinţele pieţei de profil (şi ale economiei în general) şi cadrul legislativ.  


În cazul de față, nu este nicio îndoială că decesul administratorului survenit în prima jumătate a anului 2011 a fost factorul principal, determinant în schimbarea situației economico-financiare a societății. Pe de altă parte, sectorul transporturilor a fost unul dintre cele mai afectate sectoare economice în timpul crizei economico-financiare, iar societatea și-a început activitatea în plină criză economică, în care mulți operatori de transport practic și-au încetat activitatea ca urmare a reducerii numărului de agenți economici și implicit, a comenzilor de transport.  


Pentru SC Metis Logistic SRL, aparent, criza economică nu a avut efecte negative asupra rezultatelor activității desfășurate de debitoare. Cu toate acestea, trebuie avut în vedere faptul că în momentul înființării societății și ulterior, pe parcursul desfășurarii activității, condițiile pieței transporturilor s-au schimbat, în sensul reducerii lichidităților și a numărului de potențiali clienți. Pe de altă parte, această piața, cel puțin până în momentul declanșării crizei economice, s-a caracterizat prin existența unui mare număr de operatori, deci concurență acerbă, care a influențat și tarifele practicate de către transportatori. La aceasta se adaugă și o creștere a prețului combustibililor ceea ce,  coroborat cu prezența concurenței, a determinat în piață o micșorare a profitului obținut de societățile de transport.  O analiză concretă a cifrei de afaceri a debitoarei, de la data înființării  și până la deschiderea procedurii de insolvență, sugerează un avânt al activității în anul 2010, urmat în 2011 de un regres brusc și semnificativ al veniturilor obținute din activitatea prestată, dar și al profitului înregistrat. 

	An bilant
	Cifră de afaceri (lei)
	Venituri (lei)
	Cheltuieli (lei)
	Profit net / pierdere netă (lei)

	2009
	15554
	15554
	17126
	-1572

	2010
	965314
	967876
	927082
	30040

	2011
	89065
	90554
	87321
	2415



Sintetizând, pornind de la analiza economico-financiară realizată şi a condiţiilor mediului economic, în lipsa oricăror precizări din partea conducerii firmei, lichidatorul judiciar consideră că principalele cauze care au determinat starea de insolvenței a debitoarei sunt: 

· decesul principalului asociat al societății, care a deținut și funcția de administrator. Practic, după acest eveniment, societatea a rămas fără un coordonator de activitate și nu au mai fost încheiate contracte noi, astfel că  sursele de venituri menite să asigure continuitatea activității au dispărut. 

· perioada relativ scurtă de activitate efectivă a societății, aproape un an și jumătate, timp în care societatea  a început să-și organizeze activitatea și a încercat să obțină și să-și consolideze poziția pe o piață afectată de criză și puternic concurențială. Acest fapt a făcut ca în momentul decesului asociatului principal, în lipsa unui coordonator implicat direct în activitatea firmei și a unui portofoliu de clienți cu contracte ferme încheiate, să dispară orice sursă de venit a societății și activitatea acesteia să înceteze. 


5. Menţiuni privind incidenţa art.138 din Legea 85/2006 privind procedura insolvenţei

               Precizăm că până în acest moment, lichidatorul judiciar nu a putut identifica nicio persoană dintre cele prevazute la art.138 din Legea 85/2006 privind procedura insolvenţei care să fi cauzat starea de insolvenţă, prin niciuna dintre modalitatile prevazute in acest text legal.


Totodată, în ceea ce priveşte prevederile art.80 din Legea 85/2006 privind procedura insolvenţei, până la această dată, lichidatorul judiciar nu a identificat nicio situaţie în care să se poată face aplicarea acestor prevederi.


Precizăm că în ipoteza în care vom descoperi orice act, stare, imprejurare sau situaţie care ne-a fost ascunsă, nu vom ezita în informarea adunarii/comitetului creditorilor, nici în întreprinderea demersurilor legale la care avem dreptul.

            Cu stimă,

                                                                             Lichidatorul  judiciar,

                                                                 GLOBAL MONEY RECOVERY  IPURL

                                                                              Av.Țiril Horia Cristian.



